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01.传统行业+互联网 
互联网最有价值的不是自己在产生很多新东西，而是利用互联网思维重新

提升传统企业 



01 传统行业+互联网 

02 复合材料行业+互联网 

03 不饱和聚酯树脂行业+互联网 

+ “ 互联网 ” 
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02.互联网 · 信息化的工具 
目前传统的互联网工具有：百度、阿里巴巴、慧聪...... 



常用互联网工具 

百度     阿里巴巴     慧聪  [ ] BaiDu Alibaba Hc360 



找钢网 

红眼兔 

化塑汇 

摩贝 

新型互联网工具 

国内成立最早的钢铁全产业链电商

平台，现已成为国内产业互联网的

领军企业。 

化塑汇，国内领先化工原料采购平

台。专注于化工、塑料原料贸易服

务。 

从事复合材料交易的专业电子商务

平台，供求资讯发布、在线支付、

仓储、物流及金融服务于一体。 

化学品电商综合服务平台，现已成

长为商业数据与索引量全球第一的

化学品数据与交易平台 



03. 互联网的选择与利用 
利用互联网工具，是一个公司的战术、战略的选择。 



互联网吸纳全产业链企业，能

提供更多企业提供全新、多样

化的选择 

全新、多样化的选择 

互联网对企业可以起到正面的

宣传作用，为企业和品牌树立

良好形象。 

品牌宣传 

收集大量供求数据进行汇总。

对数据进行分析筛选，为企业

匹配信息，提高销量 

提高销量 

互联网汇集商户供求信息，

减少中间环节，，获取性价

比高的产品，降低交易成本 

降低交易成本 

互联网工具的利用 



提升行业标准 

促进产业链资源整合 

促进企业节能环保 

红眼兔 

红眼兔从哪些方面提高企业效率 

摒除中间环节信息的不对称 

提升企业运营效率 

供应链金融闭环服务 



04. 让用户多一种选择 
红眼兔，是商家、买家诸多选择中的一种选择...... 



对用户来说，又多了一种选择 

供应方 需求方 

红眼兔 
平台 

● 信息透明 ● 供应信息快速精准匹配 ● 数据积累 ● 创造价值 



物流服务 

整合物流资源，规范化的集中物

流配送服务 

金融服务 

为交易商户提供供应链金融、在线融

资等服务 

支付服务 

实现B2B商城平台在线支付 

采购管理 

汇集商户原材料采购需求，通过平台采

购性价比更高产品 

移动端服务 

为交易商户快速掌握准确的供需信

息、市场咨询提供便捷通道 其他服务 

为全产业链客户提供更多衍生性服务 

订单管理 

对平台订单进行统一查询、跟踪、统

计等管理 

库存管理 

实现仓储库存的高效管理，包括委托保

管、协作分包、准时供货等 

对红眼兔来说，就是“互联网+服务” 



05. 红眼兔 · 多种角色融合 
利用互联网工具，是一个公司的战术、战略的选择 



红眼兔的解决方案：实现从在线交易到行业媒体的角色融合 

信息化服务 交易平台 全网推广  

平台推广 

行业社群 行业媒体 
建立行业信

用体系 



06. 行业数据分析 



2016年不饱和聚酯树脂行业大盘 

全网采购指数 

全网供应指数 



不饱和聚酯树脂采购关联行业 

数据信息来源于网络 



07. 2016年红眼兔数据分享 



红眼兔 63.5亿 成交额 

交易笔
数 

15600 

  

撮合 
12935次 

自营 
2665次 

物流 
5.34亿 

其中，树脂成交3276次，成交金额10.21亿；辅料成交2964次，成交金额3.9亿 

          原材料成交6864次，成交金额42亿；增强材料成交936次，成交金额7.4亿 



2016平台注册企业分布 

江苏     1008 

山东     510 

河北     273 

上海     246 

广东     240 

浙江     207 

安徽     117 

河南     60 

四川     57 

辽宁     39 



2016平台个人注册用户分布 

江苏     902 

浙江     539 

山东     194 

河北     177 

广东     155 

上海     104 

安徽     92 

北京     67 

四川     37 

河南     32 



网站流量热力图 

广告位 

商品 求购 

首页轮播图 

品牌街 金融 资讯站 



08. 展望未来 · 合作共赢 



行业协会深度合作 

阿里巴巴深度合作 

资本深度合作 

40家核心企业深度合作 

2017年红眼兔成为协会网站指定官网合作伙伴 

 

与阿里巴巴深度合作，共同打造一流复合材料专属阿里店铺 

 

与多家投资机构共同建立产业发展基金、投融资基金 

 

与平安银行、人民保险共同建立供应链金融、物流服务 

 

与行业40家核心企业深度合作，实现销量客户双增长 

金融机构深度合作 



传统企业互联网电商战略 

巨大的盈利空间 

开展线上活动的同时，可以扶植线下的业务 

大数据整合，资源利用最大化 

打破交易空间限制，扩大交易范围 

谁先制定电商战略，谁就占得先机 



芮江峰 

红眼兔创始人&CEO 
红眼兔官方微信号 



感谢大家的支持 
红眼兔CEO   芮江峰 


